ALTA DECORACION CONTEMPORANEA

DESCUBRE LO :
UITIMO EN TELAS ESPACIOS INVERNA

SILLAS PARA LISTOS PARA SEDU
TODOS LOS GUSTOS | ; |

ENCASADE . .
ANIGN(@ SALINAS

TENDENCIAS MUEBLES 06 f.
LAS APUESTAS DE LAS PRII\ICIPALE\ FIR/\/\AS ;

- A 7 - 3 ’-t




.
P RETRATO

OSAD

V4

Vg

A ENTRE LUCES DE NEO

Osado, en el buen sentido de la palabra. Asi es este interiorista, tan polifacético y versatil
que es capaz de decorar desde las estancias de un yate de lujo hasta los ambientes de una
casa o los interiores de un establecimiento. ;Qué mads se puede pedir?

UN REPORTAJE DE SANTIAGO REDONDO

Arriba, los ambientes
teatrales caracterizan la
tienda de moda y
complementos Amarcord
de la actriz Penélope Cruz.
La imagen del comedor
perfenece al disefic de una
vivienda particular donde
una mesa en cristal se
coen":llp|ementu con sillas de
medallén y un gran lustro,
Junto a estas lineas, el
inferiorista Guillermo Blanco
posa con dos bolas de

cristal en mano.

ira la vida desde la
‘b\ /l perspectiva de quien
ha recorrido muchos

caminos. Es justamente ese
poso de experiencia el factor
que permite a Guillermo culti-
var el ingenio y jugar con la cre-
atividad. De alma versatil y
espiritu emprendedor, este inte-
riorista se sume en la espiral
creativa de la alta decoracion
apostando por la magia del
nedn, la calidez de lo cldsico y el
espiritu innovador de lo con-
tempordneo. “Empecé en esto
de la decoracién hace...”, se
detiene sin saber con exactitud
qué responder. “Pues hace toda

una vida”, contesta dejando al
descubierto cierta nostalgia,
Afincado en Palma de
Mallorca, asume grandes pro-
yectos alli donde le lamen
“Viajo dos veces en semana 2
Madrid. En la capital, tengo
siempre algin trabajo que
supervisar o algiin nuevo pro-
yecto que llevar a cabo” Es jus-
tamente en Madrid, donde Gui-
llermo ha diseniado la tienda de
moda de la actriz Penélope Cruz.
“Ella me asegurd al verla que era
‘la tienda de sus suenos’. Estoy
muy satisfecho con el resultado,
porque tuvimos escasas ocasio-
nes para comunicarnos y poner-
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nos de acuerdo sobre como
debia de ser el local” Las dotes
de persuasién de este interio-
rista, asi como la confianza que
logra que depositen en €l resul-
tan esenciales para el buen
entendimiento con los clientes.
“Recuerdo alguna clienta que se
puso a llorar después de ver su
casa renovada”, confiesa.

En la combinacion de telas,
no hay fleco que quede al aire.
Las maneja con un atrevimiento
que denota su sélida experiencia.
No en vano, este autodidacta de
la moda dio sus primeros pasitos
va de muy joven inscribiéndose a
un curso de corte y confeccion
de la Seccion Femenina. Romper
moldes no le ha importado, Si
hay un recurso que nos remita a
¢l directamente, éste es el juego
de luces: “Me resulta interesante
impregnar de magia los ambien-
tes gracias al nedn, incluso en
una casa particular. Por la noche
o cuando atardece, la buena ilu-
minacion hace que la casa cobre
vida y se llene de sensaciones”.
En la actualidad, compagina el
interiorismo de casas particula-
res con el disenio de nuevos loca-
les y la decoracién de yates. “Dis-
fruto muchisimo creando”, con-
cluye Guillermo desde su recién
inaugurado  showroom en
Mallorca.

Guillermo Blanco
Falma de Mallorca, Jafuda Cresques, 18
655921 750

Teléfono: 971 76 36 26,

Junto a estas (=N
lineas, casa
particular con
sistema de
iluminacién en

las estanterias.

El resto de las
imégenes muestran
3 showroom de
Guillermo Blanco,
y la decoracion
de un yate.




Diversos ambientes del
showroom que Guillermo
Blanco ha abierto
recientemente en Palma de
Mallorca. Piezas de alta
decoracion se reinferpretan
para adaptarse a los
nuevos iempos en un
intento por no nijar

indliferente a nadie.

Como en muchos de sus
proyectos, las luces de
neon desemperian un rol
esencial a la hora de dar
vida a los e5pacios.




